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Der Traum von den eigenen vier 
Wänden — nicht überall in 
Deutschland lässt er sich glei
chermaßen ausleben. Wäh

rend die Immobilienpreise in 19 der 25 
größten deutschen Städte nach einer Stu
die des Deutschen Instituts für Wirt
schaftsforschung (DIW) weiter steigen, 
verlieren fernab der Ballungszentren vie
lerorts Häuser und Eigentumswohnun
gen an Wert. Doch im Bundesdurch
schnitt zahlen Käufer einer Wohnimmo
bilie dieses Jahr fünf Prozent mehr als 
2012, rechnet der Zentrale Immobilien 
Ausschuss (ZIA) in seinem Frühjahrsgut
achten vor. Umso wichtiger wird für 
Wohneigen tümer in spe eine maßge
schneiderte Immobilienfinanzierung.

Gute Gründe für €uro, zum achten 
Mal in Folge einen detaillierten Bau 
finanzierer Test in Auftrag zu geben. Das 
Hamburger AnalyseInstitut S.W.I. Fi
nance untersuchte von April bis Juli, bei 
welchen Baufinanzierern Kunden bun
desweit und regional die besten Kredit
konditionen, eine gute Beratung und 
TopServiceleistungen finden können. 

Dazu wurden gezielt 30 Anbieter —  
ein repräsentativer Querschnitt der 
deutschen Baufinanziererlandschaft — 
ausgewählt. „Wir haben neben den 
Kredit angeboten der größten Filial und 
Direktbanken auch die Darlehensoffer
ten von Finanzierungsvermittlern und 
Versicherern durchleuchtet“, erklärt 
S.W.I.Geschäftsführer Marcus Schad.

Dafür analysierten die Experten in  
einem ersten Schritt die Konditionen 
für Sofort, Forward und VolltilgerDar
lehen. Danach folgte der Praxistest: Die 
S.W.I.Tester schwärmten aus, um die 
Beratung der Baufinanzierer vor Ort je 
drei Mal zu testen. Zudem ließen sich 
die „Mysteryshopper“ konkrete Darle
hensangebote in jeweils sechs Anfragen 

per Telefon und E-Mail ausführlich er
läutern.

Der Gesamteindruck: Während sich 
die besten Anbieter bei den Konditionen 
stetig annähern, offenbaren sich in den 
„weichen“ Kategorien immer größere 
Unterschiede. Testsieger Interhyp bietet 
auch dieses Jahr das beste Komplettpa
ket, überzeugte bei den Zinsangeboten 
ebenso wie mit hoher Servicequalität 
über alle Kontaktkanäle hinweg (die 25 
besten Anbieter siehe Kasten links).

 
Klassische Beratungsfehler. Schon 
die Terminvereinbarung war bei einigen 
Instituten eine hohe Hürde. „Besonders 
bei den Versicherern war es schwierig, 
die Berater ans Telefon zu bekommen“, 
kritisiert S.W.I.Cheftester Thomas Jahn. 
Bis zu fünf Mal mussten es seine Mit
arbeiter versuchen, ehe sie einen Bera
tungstermin vereinbaren konnten. 

Auch Banken und Finanzierungsver
mittler konnten nicht in allen Fällen mit 
gutem Beratungsservice glänzen: Ver
einbarte Termine wurden kurzfristig 
verschoben — oder waren von den Zen
tralen nicht korrekt an die Filialen wei
tergegeben worden. „Berater, die kurz
fristig einspringen mussten, hinterlie
ßen hier nicht immer einen kompeten
ten Eindruck“, moniert Jahn. 

Besonders schlecht war der Service 
bei der Deutschen Kreditbank (DKB): Die 
Mitarbeiter präsentierten sich kurz an
gebunden, unfreundlich und verwiesen 
für Fragen pauschal auf das Internet.

Ein weiteres Manko: Jeder vierte ge
testete Berater erkundigte sich nicht, ob 
der Kunde noch in der Probezeit war —
eigentlich ein wichtiges Kriterium für  
sichere Einkünfte des Kreditnehmers im 
Rahmen der Darlehenslaufzeit. 

Während zwar bei allen Beratungen 
Haushaltseinkommen und das vorhan

Grundriss für  
das Eigenheim
Dank niedriger Zinsen bekommen Immobilienkäufer weiterhin 
günstige Kredite. Der große €uro-Baufinanzierungstest 
zeigt, welche Anbieter spitze sind  VON STEFAN RuLLKÖTTER
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 1 Interhyp 82,8

 2 Commerzbank 79,6

 3  Comdirect 78,5

 4 Baugeld Spezialisten 78,1

 5 MLP 76,1

 6 Creditweb 74,8

 7 Dr. Klein 74,8

 8  HypoVereinsbank 69,1

 9 Targobank 68,7

 10  Accedo 66,5

 11  1822direkt 66,0

 12 DTW-Immobilienfinanz 63,3

 13 Volkswagen Bank direct 62,4

 14 HypothekenDiscount 62,1

 15 Santander Direkt Bank  61,8

 16 Hannoversche 61,8

 17 Netbank 61,4

 18 DAB Bank 61,4

 19 Deutsche Bank 57,0

 20 Signal Iduna 55,9

 21 AXA 51,3

 22 ING-DiBa 51,3

 23 Santander Bank 50,2

 24 Allianz 46,9

 25 BBBank 42,7

30 Anbieter im Test; Quelle: €uro

Rang Kreditinstitut Gesamt-
		 	 punkte
		 	 (max.	100)

Gesamtranking 
Interhyp kann seine  
Vorjahreserfolge ein-
drucksvoll bestätigen

 2013 

Bester 
Baufinanzierer

Zwischen April und Juli 2013 unter-
suchte das Hamburger Analysehaus 
S.W.I. Finance im Auftrag von €uro den 
Markt für Immobilienfinanzierungen. 
Getestet wurden Service und Konditio-
nen von 30 Geldhäusern und Kreditver-
mittlern. Stichtag für die Zinskonditio-
nen war der 17. Juni 2013. Die erzielten 
Gesamtpunkte zeigen das Ergebnis des 
jeweiligen Instituts. Maximal konnte ein 
Anbieter 100 Punkte erreichen. Für das 
Gesamt-Ranking wurden die Ergebnis-
se der vier Testkategorien gewichtet: 
Konditionen für Sofort- und Forward-
Darlehen mit je 26 Prozent, Konditio-
nen für Volltilger-Darlehen mit 13 Pro-
zent sowie der Service mit 35 Prozent. 
Eine allgemeine Dokumentation „Er-
gebnisse Bester Baufinanzierer 2013“ 
ist zum Preis von 75 Euro plus Mehr-
wertsteuer beim Testinstitut S.W.I.  
Finance erhältlich (Tel. 040/411 16 90; 
E-Mail: info@swi-finance.com).

So wurde gewertet



FO
T

O
S

: C
O

S
TA

S
Z

/1
2

3
R

F,
 D

M
IT

R
y

 K
A

LI
N

O
V

S
K

y/
12

3
R

F 
(2

),
 1

2
3

R
F,

 IM
A

G
E

B
R

O
K

E
R

/M
A

u
R

IT
Iu

S
 IM

A
G

E
S

, I
N

G
O

 B
A

R
T

u
S

S
E

K
/F

O
T

O
LI

A

dene Eigenkapital geprüft wurden, blieb 
in jedem zehnten Testfall die Frage nach 
laufenden Kreditverpflichtungen aus. 
Zudem erkundigte sich nur rund die 
Hälfte der Kundenberater nach den mo
natlichen Ausgaben der Kunden für de
ren Alters und Krankenvorsorge.

„Beim Erkennen des individuellen 
Kundenbedürfnisses haben viele Bau
finanzierer noch Luft nach oben“, kon

statiert S.W.I.Chef Schad. „In rund 40 
Prozent der Beratungen berechneten 
die Mitarbeiter nicht, wie viel, unter Be
rücksichtigung der monatlichen Ausga
ben, während der Finanzierungsphase 
vom monatlichen Einkommen übrig 
bleibt.“

Jeder dritte Berater traf keine Aus
sagen zu einer finanziellen Sicherheits
reserve. Positiv fielen den Testern hier 

Commerzbank, Creditweb, Dr. Klein und 
Interhyp auf. „Die Be rater haben stets  
eine Sicherheitsreserve von circa drei 
Monatsgehältern empfohlen“, lobt Jahn.

 
Förderprogramme vernachlässigt. 
Jeder fünfte der getesteten Berater ver
lor im Gespräch kein Wort über staat
liche Bau und Wohnförderprogramme. 
„Vor allem Darlehen im Rahmen des so

Baufinanzierung

Sofort-
darlehen

Baufinanzierung

Forward-
Darlehen

 1 Interhyp  2,45 2,95 56,4 21,8 78,2

 2 Baugeld Spezialisten  2,45 2,96 56,0 19,4 75,5

 3 1822direkt  2,59 2,95 53,1 21,6 74,7

 3 Comdirect  2,59 2,95 53,1 21,6 74,7

 3 Commerzbank  2,59 2,95 53,1 21,6 74,7

 3 MLP  2,59 2,95 53,1 21,6 74,7

 7 DAB Bank  2,61 2,85 56,3 17,1 73,4

 7 Hannoversche   2,61 2,85 56,3 17,1 73,4

 7 HypothekenDiscount  2,61 2,85 56,3 17,1 73,4

 7 HypoVereinsbank   2,61 2,85 56,3 17,1 73,4

 7 Netbank   2,61 2,85 56,3 17,1 73,4

 7 Santander Direkt Bank  2,61 2,85 56,3 17,1 73,4

 7 Targobank   2,61 2,85 56,3 17,1 73,4

 7 Volkswagen Bank direct   2,61 2,85 56,3 17,1 73,4

 15 1 Dr. Klein, DTW-Immo.finanz.  2,59 2,95 53,1 19,8 72,9

Stichtag: 17.6.2013; Erläuterung: Für die  Gesamtpunktzahl wurden die Ergebnisse der Zins
konditionen mit 60 Prozent und die der übrigen Testkategorien mit insgesamt 40 Prozent 
 gewichtet; 1 Dr. Klein und DTWImmobilienfinanz punktgleich auf dem 15. Platz; Quelle: €uro

Rang Institut Effektivzins in % Punkte  Gesamt-
		 	 mit Zinsbindung	 Zinskon-	 Sonstige	 punkte
		 	 	 10	Jahre	 15	Jahre	  ditionen	 Kriterien	 (max.	100)

Forward-Darlehen Die Zinssätze gelten für 
ein 100 000-Euro-Darlehen, das zum 1. Janu-
ar 2015 in Anspruch genommen werden soll. 
Die Immobilie ist aktuell 270 000 Euro wert

 1 1822direkt 2,29 2,87 3,06  57,5 31,4 88,9

 1 Comdirect 2,29 2,87 3,06 57,5 31,4 88,9

 1  Commerzbank 2,29 2,87 3,06 57,5 31,4 88,9

 1 Interhyp 2,29 2,87 3,06  57,5 31,4 88,9

 1 MLP 2,29 2,87 3,06 57,5 31,4 88,9

 6 Baugeld Spezialisten 2,27 2,87 3,05 58,2 27,8 86,0

 7 Accedo 2,26 2,85 3,02  60,0 25,8 85,8

 8 DTW-Immobilienfinanz. 2,27 2,87 3,05 58,2 26,8 85,0

 9 Creditweb 2,27 2,87 3,06 57,8 25,0 82,8

 10  Dr. Klein 2,27 2,89 3,06 57,3 25,0 82,3

 11 DAB Bank 2,27 3,07 3,27 44,9 25,6 70,5

 11 Hannoversche, Netbank 2,27 3,07 3,27 44,9 25,6 70,5

 11 HypothekenDiscount 2,27 3,07 3,27  44,9 25,6 70,5

 11 HVB, Santander Direkt Bk. 2,27 3,07 3,27  44,9 25,6 70,5

 11 Targobank, VW Bank dir. 2,27 3,07 3,27  44,9 25,6 70,5

Stichtag: 17.6.2013; Erläuterung: Für die Gesamtpunktzahl wurden die Ergebnisse der Zins
konditionen mit 60 Prozent und die übrigen Testkategorien (Mindestkredithöhe, Gebühren,  
Sondertilgungen, KfWProgramme, etc.) mit insgesamt 40 Prozent gewichtet; Quelle: €uro

Rang Institut Effektivzins in % Punkte  Gesamt-
		 	 mit Zinsbindung	 Zinskon-	 Sonstige	 punkte
		 	 10	Jahre	 15	Jahre	 20	Jahre	  ditionen	 Kriterien	 (max.	100)

Sofortdarlehen Die Zinssätze gelten für 
einen 200 000-Euro-Kredit eines Angestellten 
für eine Wohnimmobilie (Kaufpreis: 250 000 
Euro, Tilgungssatz pro Jahr: zwei Prozent) 

Fünf Sieger beim Sofortkredit
Wer eine Wohnimmobilie mit einem Sofortkredit finanziert, 
kalkuliert in seiner Finanzplanung in der Regel mit 20 Prozent 
Eigenkapital und 80 Prozent Baudarlehen. Fünf Anbieter teilen 
sich in dieser Finanzierungsdisziplin den Sieg: Neben den Vor-
jahresgewinnern 1822direkt, Comdirect, Interhyp und MLP 
konnte sich die Commerzbank neu in der Spitze platzieren.

Interhyp: Bester Forward-Anbieter
Ob die Kreditzinsen für Immobilienkäufe noch lange derart 
niedrig bleiben, ist zumindest zweifelhaft. Wer sich langfristig 
günstige Konditionen sichern möchte, findet mit Krediten, die 
erst nach einer festgelegten Vorlaufzeit – bis zu fünf Jahre ab 
Vertragsschluss – ausgezahlt werden, die Alternative. Bester 
Anbieter in der Testkategorie Forward-Darlehen ist Interhyp.



genannten WohnRiester wurden so gut 
wie gar nicht thematisiert“, sagt Jahn.

Auch die Nebenkosten beim Immo
kauf — Maklercourtage, Notar/Grund
buchkosten und Grunderwerbsteuer — 
wurden von den Beratern in einigen Fäl
len zu niedrig angesetzt. Während ein 
Berater von MLP bei einem Kaufpreis 
von 249 000 Euro die Höhe der Neben
kosten mit 10 000 bis 15 000 Euro „kal

Baufinanzierung

Service und
Beratung

Interhyp: Service-Spitzenreiter
Wer eine Baufinanzierung benötigt, möchte kein Produkt von 
der Stange, sondern ein maßgeschneidertes Angebot. €uro 
hat daher auch die Beratung der Anbieter vor Ort, am Telefon 
und per E-Mail sowie die Servicequalität ihrer Internetange-
bote und der ausgehändigten unterlagen testen lassen. Der  
Gesamtsieger Interhyp war auch in dieser Diszi plin spitze. 

 1 Interhyp 4 2 1 3 7 84,9

 2 Commerzbank 1 23 18 21 6 78,5

 3 Dr. Klein 6 9 2 6 15 77,9

 4 Creditweb 3 19 12 12 13 77,3

 5 ING-DiBa 8 7 3 8 15 77,2

 6 Comdirect  9 21 11 2 14 75,3

 7 Deutsche Bank 2 26 15 19 11 74,6

 8 Baugeld Spezialisten 10 25 24 13 10 72,5

 9 BBBank 5 8 21 22 26 68,5

 10 MLP 12 17 20 23 19 68,5

 11 Santander Bank 18 22 23 24 9 68,3

 12 HypoVereinsbank 15 10 8 7 24 68,2

 13 Signal Iduna 7 12 26 26 22 67,4

 14 Postbank 11 18 28 18 21 67,4

 15 Targobank 16 14 25 26 11 67,1
1 unterschiedliche Gewichtung der ServiceTestbereiche; Durchschnitt der Ränge muss nicht der 
Endplatzierung dieser Kategorie entsprechen; 2 z. B. Erörterung der Finanzierung; 3 z. B. Richtigkeit 
der Aussagen, Wartezeiten für KreditInteressenten; 4 z. B. Antwortqualität; 5 z. B. Onlinerechner, 
Informationsgehalt der Website; 6 z. B. Finanzierungsantrag, Tilgungsplan; Quelle: €uro 

Rang1 Institut Ränge in den getesteten Bereichen Gesamt-
		 Beratung	2	 Telefon	3	 E-Mail	4	 Online	5	 Angebot	6	 punkte
		 	 vor	Ort(40	%)	 (20	%)	 (10	%)	 (10	%)	 (20	%)	 (max.	100)

Service und Beratung Auf Grundlage von In-
kognito-Beratungen, Testanrufen und E-Mails 
wurde die Beratungs- und Servicequalität der 
unterschiedlichen Kontaktkanäle getestet

kulierte“, berechnete ein Mitarbeiter der 
Comdirect korrekt rund 21 000 Euro.

Auch bei den nach dem Beratungsge
spräch ausgehändigten Unterlagen gab 
es Verbesserungsbedarf: Nur die Hälfte 
der Finanzierungsvorschläge enthielt In
formationen, welche Schritte zum Kre
dit nun folgen. Bei jedem fünften Schrift
satz war ein ausführlicher Tilgungsplan 
nicht vorhanden. Eine Check liste mit 

den notwendigen Unterlagen für den Fi
nanzierungsabschluss fehlte bei 15 Pro
zent der Unterlagen. 

Negativ fiel auch hier die DKB auf: Erst 
nach mehrmaliger Aufforderung wurde 
unkommentiert ein schlecht einge
scannter zweiseitiger Finanzierungsvor
schlag unterbreitet. „Kunden, die Ange
bote vergleichen wollen, sind bei diesem 
Geldinstitut anscheinend nicht gerne ge
sehen“, meint Jahn.

Ebenfalls bemerkenswert: Das „Euro
päische standardisierte Merkblatt“, das 
die wichtigsten Finanzierungsinformati
onen enthält — und dadurch die Ver
gleichbarkeit unterschiedlicher Angebo
te für den Kunden einfacher macht —, 
wurde lediglich von Mitarbeitern der 
Deutschen Bank bei allen durchgeführ
ten Testberatungen übergeben.

 
Dominante Vermittler. Der Test liefert 
noch weitere Erkenntnisse: „Der Baufi
nanzierungsmarkt wird zunehmend von 
Finanzierungsvermittlern geprägt“, bi
lanziert S.W.I.Chef Schad. Nur wenige 
überregionale Filial und Direktbanken 
bieten noch eigene Finanzierungspro
dukte an.

Finanzierungsvermittler verspre
chen den Kunden einen breiten Anbie
terMix und dadurch die bestmögliche 
Finanzierung — zumeist ohne zusätzli
che Kosten für die Beratung. „Speziell 
für Kunden, bei denen eine hohe 
 Flexibilität der Finanzierung immer 
wichtiger wird, stellen sie damit eine Al
ternative zur Sparkasse vor Ort dar“, er
klärt Cheftester Jahn.

Dass die Beratung aber nicht un
bedingt besser sein muss, zeigen die 
Testergebnisse. Mit einem einheitlich 
hohen Beratungsstandard präsentier
ten sich nur wenige Anbieter — die Qua
lität hängt nach wie vor am einzelnen 
Mitarbeiter und ob er gewisse Standards 
einhält. Neue Wege gehen BHW, Comdi
rect und HypoVereinsbank, die Kunden 
eine OnlineVideo beratung, auch au
ßerhalb der üblichen Filialöffnungszei
ten, anbieten. 

Fazit: Immobilienkäufer sollten stets 
Kreditangebote unterschiedlicher An
bieter einholen, in Ruhe vergleichen und 
sich, bevor sie den Vertrag schließen, un
bedingt ein weiteres Mal ausführlich be
raten lassen. 



Michiel Goris, Vorstandsvorsitzender der Interhyp AG: „Der achte Testsieg in  
Folge als „Bester Baufinanzierer“ belegt, dass auf die Qualität unserer Dienstleistung 
Verlass ist. Besonders die Spitzenwerte in der Kategorie Service und Beratung freuen 
uns sehr. Denn die mehr als 300 Interhyp-Finanzierungsspezialisten an rund 60 Stand-
orten in ganz Deutschland beraten ihre Kunden umfassend und bieten ihnen maßge-
schneiderte Finanzierungslösungen an. In der aktuellen Marktsituation – mit Baugeld-
zinsen, die im historischen Vergleich immer noch sehr niedrig sind – empfehlen unsere 
Finanzierungsberater lange Zinsbindungen von mehr als zehn Jahren und eine mög-
lichst hohe anfängliche Tilgung.“

„Günstige Zinsen lange festschreiben“

Tipps für Eigenheimer  Richtig finanzieren und sparen

Eigenkapital Wer hierzulande ein 
Haus oder eine Wohnung kaufen und 
 alles über einen Kredit finanzieren will, 
hat es schwer. Es sei denn, er kann ent-
sprechende Sicherheiten etwa in Form 
eines sehr hohen Gehalts mitbringen. 
20 Prozent Eigenkapital sollten vorhan-
den sein, damit eine Bank einen Kredit 
gibt. Wer mehr mitbringt, umso besser 
— vor allem für den Darlehenszins.

Darlehen Der Klassiker für jeden Bau-
herren oder Käufer ist das Darlehen mit 
 einer zehnjährigen Zinsbindung. Einmal ab-
geschlossen, steht der Zins für zehn Jahre 
fest. Das macht den Kredit berechenbar. 
Weitere gängige Zinsbindungen sind fünf, 
15 und 20 Jahre. Einige Anbieter haben 
auch 25- oder 30-jährige Zinsbindungen 
im Angebot. Je länger sich ein Kunde fest-
legt, desto höher wird der Zins. Aktuell 
macht die Frage, ob man sich zehn oder 
20  Jahre bindet, 0,6 Prozentpunkte aus. 
Klingt wenig, bedeutet aber bei einem Dar-
lehen von 100 000 Euro über diesen Zeit-
raum schnell einige Tausender. Dafür hat 
man dann aber auch den derzeitigen Nied-
rigzins für 20 Jahre festgezurrt – und wer 
weiß, wie hoch das Zinsniveau in zehn Jah-
ren ist. Sollte es in zehn Jahren noch nied-
riger sein als heute, können Kreditnehmer, 
die sich auf 20 Jahre gebunden haben, 
dennoch aus ihrem Darlehen raus. Lang 
laufende Baugeldverträge dürfen nach 
zehn Jahren gekündigt werden. Eine 
Vorfälligkeitsentschädigung, mit der die 

Bank ihre ausgefallenen Zinsen kompen-
siert, ist dann nicht fällig. 
Der Zinssatz variabler Darlehen kann sich 
ständig ändern, weil er an Interbanken-
zinsen wie den Drei-Monats-Euribor ge-
koppelt ist. Steigt der Euribor, verteuern 
sich diese Darlehen und der Käufer muss 
sich nach einem neuen Kredit umsehen. 
Sinnvoll sind solche Darlehen nur für Kre-
ditnehmer, die sich mit ihrem Kredit oft 
auseinandersetzen können – und wollen.
Eine weitere Darlehensform sind Volltil-
ger. Sie bieten den Vorteil, dass der Kre-
dit innerhalb der Laufzeit komplett ge-
tilgt wird. Volltilger sind vor allem für sol-
vente Kreditnehmer bequem, da sie ohne 
große Zinsbelastungen ihr Darlehen 
rasch zurückzahlen können. Jedoch  
bietet nicht jede Bank diese Darlehens-
form an.
 Tilgung Die monatliche Rate, die ein 
Darlehensnehmer zahlt, besteht aus  
zwei Teilen: den Kosten, die er für den 
 Kredit bezahlen muss, und der Tilgung.  
Je höher die Tilgung, desto geringer ist  
die Restschuld: Wer ein Darlehen über 
100 000 Euro mit 2,6 Prozent Effektivzins 
mit einem Prozent tilgt, zahlt monatlich 
300 Euro und hat nach zehn Jahren rund 
88 600 Euro Restschuld. Mit  einer Til-
gungsrate von drei  Prozent zahlt er monat-
lich 465 Euro und hat 65 800 Euro Rest-
schuld. Wer kann, sollte also seine Til-
gungsrate hochschrauben und darauf ach-
ten, häufig Sondertilgungen leisten zu 

 dürfen. Viele Banken bieten kostenlos die 
zusätzliche  Tilgung von bis zu fünf Prozent 
der Kreditsumme im Jahr an.

Den Anschluss finden Mit Forward-
Darlehen können sich Immobilienbesit-
zer niedrige Zinsen bis zu fünf Jahre im 
Voraus sichern. Sie  helfen auch Bau-
herren, die bereits einen Kredit bedie-
nen, aber bei der Anschlussfinanzierung 
steigende Zinsen ausschließen wollen. 
Banken verlangen je Monat, den der Kre-
dit in die Zukunft geschoben wird, zwi-
schen 0,02 und 0,03 Prozentpunkte Auf-
schlag. Das erste Jahr ist meist kosten-
los. Wer sich die heutigen Zinsen für 2015 
sichern will, zahlt also rund 0,5 Prozent-
punkte zusätzlich. Das kann sich rech-
nen, ist aber eine Wette auf die Zukunft.

Fördertöpfe Der Staat hilft auf dem 
Weg zum Eigenheim. Die Kreditanstalt 
für Wiederaufbau, besser  bekannt unter 
ihrem Kürzel KfW, vergibt verschiedene 
Darlehen. Im  Förderprogramm Nr. 124 
können  beispielsweise Bauherren oder 
Käufer, die ihr Eigentum selbst nutzen, 
vergünstigte Darlehen bis zu 50 000  
Euro bekommen. Daneben gibt es Pro-
gramme zur energieeffizienten Moder-
nisierung. Diese Kredite können in der 
Regel mit anderen Darlehen kombiniert 
werden. Auch Länder und Kommunen 
fördern Immobilienbesitzer. Auf www.
baufoerderer.de findet man eine Über-
sicht über die verschiedenen Pro-
gramme. hm
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